
 

กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขายโดยไมใ่ชร้าคา 
Non-Pricing, Sales Increasing Strategy 

วันที ่9 มนีาคม 2566 
เวลา 09.00-16.00 น. โรงแรมจัสมนิซติั ้สขุมุวทิ 23 

      

  

หลกัการและเหตผุล 

ดว้ยแรงผลกัและแรงดึงของสองขั้วทั้งสภาวะธุรกิจท่ีถดถอย และขณะท่ีการแข่งขนัทางธุรกิจกลบัทวีความรุนแรง

เพิ่มข้ึนทุกวนั ผูท่ี้ทาํหน้าท่ี "ขาย" จึงเป็น "ขุนศึก" ท่ีมีความสาํคญัขององคก์รในการ “ตอ้งทาํอยา่งไร” จึงสามารถ 

"เพิ่มอตัราปิดการขาย" ใหดี้ข้ึนกบัการเสนอขายลูกคา้ทุกราย โดย "ไม่ใชร้าคา" มาเป็น "กลยุทธ"์ ในการขาย.....

หลกัสูตรน้ีมีคาํตอบ  

 

วัตถุประสงคข์องหลักสูตร 

1. เขา้ใจหลกัการและเทคนิคใน "การตั้งราคา" ใหสิ้นคา้ขายได ้"ดว้ยตวัมนัเอง"  

2. การใชว้ธีิการทาง "จิตวิทยาการขาย" กบัลูกคา้ไดอ้ยา่งมีประสิทธิภาพ 

 

 



เนือ้หาหลักสูตร 
1. การเขา้ใจใน "จติวทิยาการรับรู"้ ของลกูคา้เกีย่วกบั "ราคา" 
2. กระบวนการ "ตัดสนิใจซือ้" ของลกูคา้เกีย่วกบั "ราคา" 
3. กระบวนการ "ขาย" อย่างไร ให ้"สอดรับ" กบั กระบวนการ "ตัดสนิใจซือ้" ของลกูคา้ 
4. การอา่น "แผนทีใ่นใจ"ของลกูคา้ในการตัดสนิใจซือ้ 
5. หลักการเกีย่วกบั "ราคา" 
   5.1. Low Price         5.2. High Price 
    5.3. Value Price        5.4. Destroy Price 

      6. Pricing Strategy : กลยทุธร์าคา 

     6.1. Seasonal pricing        6.2. Pricing by type of customer  

            6.3. Discount pricing                6.4. Price lining  

      7. Sales Strategy : กลยทุธก์ารขาย 

     7.1. Affinity Strategy        7.2. Cross Sales Strategy   

          7.3. Up Sales Strategy        7.4. Tow Sales Strategy  

8. เทคนคิการจดัการขอ้โตแ้ยง้และปิดการขาย 
 
9. 18 อรหันตก์ารขาย : กฎแหง่ความสําเร็จในการขาย 

      

 วิธีการฝึกอบรม 

-   การบรรยายอยา่งมีส่วนรว่ม (Participative Techniques)  

-   อภิปรายกลุ่ม 

-   กรณีศกึษา (Case Study) และ ฝึกปฏิบตัิ (Workshop) 

  

เหมาะสาํหรับ 

• พนักงานขาย หวัหน้าเขตการขาย ผูบ้ริหารงานขาย และผูส้นใจ 

 

ระยะเวลาฝึกอบรม   

1 วนั 



 

 อัตราคา่อบรม 
     (รวมคา่วทิยากร และเอกสารการอบรม รวมอาหารกลางวนั-ชากาแฟ อาหารวา่งและวฒุบิตัร) 

คา่อบรมสมัมนา/วนั ราคากอ่น VAT 
VAT 7% 

ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  
3% 

ราคาสทุธ ิ

คา่อบรม 1 ทา่น 4,000 280 (120 4,160 

 ราคา Early Bird ชําระ
ลว่งหนา้ 5 วนั 3,800 266 114 3,952 

          สมคัร 2 ทา่นๆละ 3,700 259 111 3,848 

          สมคัร 3 ทา่นๆละ 3,500 245 105 3,640 

สมคัร เรยีน Online ทา่นๆละ 3,000 210 90 3,120 

วธิกีารชําระเงนิ: 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชอีอมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-63836-8 

          ชือ่บัญช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 

          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 

          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

1. ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั (Professional Training 
Solution Co.,Ltd.) 
 

3.  หกั ณ ทีจ่่าย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 

เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  

แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

ตดิตอ่ คณุอรัญญา (ตุม้) 086-8929330    

Professional Training Solution 

Tel  02-1753330, 086-6183752  



E-mail: info.ptstraining@gmail.com 

www.ptstraining.co.th 

กรณียกเลิกการเขา้สมัมนากรุณาแจง้ลว่งหนา้ 7 วนัก่อนวนัสมัมนา มิฉะนัน้จะตอ้งชาํระ 30% ของราคาค่าสมัมนา 

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีนิติบุคคลได้ 200% ของค่าใช้จ่ายจริง 

(พระราชกฤษฎีกาฉบบัท่ี 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ .ศ . 2548 เป็นต้นไป) 

mailto:info.ptstraining@gmail.com


แบบฟอรม์การลงทะเบียน 

กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขายโดยไมใ่ชร้าคา  
Non Pricing , Sales Increasing Strategy)  

สง่มาที ่email : ptstraining3@gmail.com หรอื info.ptstraining@gmail.com 

  

 บรษิทั__________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี_____________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์____________________TAX ID______________________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์____________________ต่อ_______ 

   Fax: ___________________________     E-mail: _________________________________________  

  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

        E-mail: _____________________________________________________________________ 
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